VERKAUFSANLAGEN

Mit wenig Aufwand
viel erreichen

verkaufseinrichtungen und Verkaufsflaichen missen regelméaBig iberpriift werden. Um Betriebs-
blindheit zu vermeiden, sollte dies moglichst durch einen neutralen Fachmann geschehen. Oft sind
es nur Kleinigkeiten, die dazu beitragen, Anlagen zu modernisieren, mehr Kunden anzuziehen und
die Wirtschaftlichkeit deutlich zu verbessern. Zehn Tipps zur Senkung der Kosten und Erhéhung

der Umsatze.

Fassaden umgestalten.

Das Erscheinungsbild lasst sich haufig
mit geringem Aufwand modernisieren. Eine
neue Farbgebung oder einfache Elemente
lassen die Fassade frisch erscheinen.

Durchsicht zur Eigenproduktion.

Verglasungen durch Isolierglas durch-
sichtig gestalten. Eine attraktivere Werbung
als ein bliihendes Gewachshaus gibt es
kaum und ganz nebenbei kénnen Heizkos-
ten eingespart werden.
3 Automatiktiiren einsetzen.

AuBerdem Einkaufswagen bereitstel-
len. Die Verweildauer und die durchschnitt-

lichen Umsatze der Kunden erhéhen sich
dadurch deutlich.

Wegefiihrung tberprlfen lassen.

Eine Tlr mehr oder weniger kann die
Kundenfrequenz in den einzelnen Bereichen
grundlegend verandern.

Sitzmoglichkeiten schaffen.

In verschiedenen Bereichen sollten sie
Sitzgelegenheiten anbieten. Denn die Kun-
den werden immer alter und bequemer.

6 Verkaufsflache beschildern.
AuBerdem lassen sich durch wechseln-
de Fotoplakate attraktive Akzente setzen.

Beleuchtung lberprfen.

Stimmt die Beleuchtung noch mit den
Prasentationsflachen und der Ladeneinrich-
tung Uberein? Kénnen neue, energieeffizi-
entere Leuchtmittel eingesetzt werden?
Kann die Effizienz durch Reflektoren verbes-

sert werden?
8 Automatische Beleuchtung.

Die Beleuchtung inshesondere in ver-
glasten Verkaufsgewadchshéausern automa-
tisieren. Wenn es dunkel wird, wird die
Beleuchtung rechtzeitig eingeschaltet und
die Kunden haben von auBen nicht den Ein-
druck, der Betrieb sei geschlossen.

Energieschirm und Schattieru
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Schattierung und Energieschirm
Uberprtifen.
Mit einem der Nutzung angepassten Schat-
tiergewebe lasst sich die optische Erschei-
nung und das Raumklima verbessern. Ne-
benbei kann die Energieeinsparung opti-
miert werden.

1 0 Heiz- und Luftungstemperaturen
Uberprufen.

Durch Nachtabsenkung und weitere Regel-
strategien lassen sich Energiekosten ein-
sparen. Im Verkaufsbereich muss das not-
wendige Temperaturniveau in verschiede-
nen Abteilen den Kunden und nicht dem
Bedarf der Pflanzen angepasst werden.
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